MOKSLAS « EKONOMIKA » SANGLAUDA EURO!
&

Kuriame Lietuvos ateit]

Verslo idéjos pristatymas

Gerai parengtas verslo planas ir puiki verslo idéja yra pagrindiniai aspektai ieSkant potencialiy
investuotojy, taciau yra dar viena sritis, apie kurig ne visada susimgstoma ir kuri gali turéti didzZiulés
jtakos sékmingam investuotojy pritraukimui — tai verslo idéjos pristatymas.

Musy Sestasis i 12 straipsniy ciklo leis suprasti kaip tinkamai pasiruosti ir pristatyti ne tik idéja, bet ir
verslo modelj. Idéja, be verslo plano ir modelio visada isliks tik idéja, todél reikia nepamirsti iSsamiai
paaiskinti, kaip Zadate uzdirbti pinigus is savo idéjos.

1. Kaip pradéti verslg? 6. Verslo idéjos 10. Darbuotojy pritraukimas
2. Mokes¢iai pradedanciam verslui pristatymas

R L 11.Darbuotojy iSlaikymas
3. Juridinio statuso pasirinkimas 7. Kokybeés vadybos sistemos
4. Verslo plano paruosimas 12.Vadovavimas komandai

) . 8. Gamybos optimizavimas
5. Pirmy mety pelno skaiciavimas

9. Eksporto galimybés

Efektyviai prezentacijai reikalinga:
1. PasiruoSimas



2. Turinys

3. Jgudziai

Verslo idéjos pristatymas gali biti daug streso sukeliantis procesas, taciau, tinkamai jam pasiruosus ir

jvykdzZius pagrindinius pasiruoSimo etapus, galima zymiai padidinti galimybes sulaukti investuotojy

palaikymo ir gauti finansavimg idéjos jgyvendinimui.

Pagrindiniai pasiruo$imo etapai:

1

Zinok, kam pristatai idéjg. Baty labai naudinga pasidométi asmenimis, kurie klausysis Jasy
pristatymo - kuriose srityse jie vykdo veiklg, kokiose jmonése yra dirbe ar su kokiais prekiniais
Zenklais yra susije. Be to, daugelis pritaria, jog didelis privalumas yra Zinoti asmenybés, kuriai
rengiama prezentacijg, tipa. PavyzdZiui, jei Zinote, jog susidursite su kdrybingu Zmogumi, galite is
anksto skirti daugiau laiko ir tinkamai paruosti vizualine pristatymo dalj, kuri prikaustyty démes;.

Kuo papraséiau, tuo geriau. Si mintis gali skambéti kaip labai lengvai jgyvendinama, taciau likti
susikoncentravus ties pagrindine pristatymo tema ir idéja ir nenukrypti kalbomis j Song néra taip
paprasta. Jei pradedate jausti, jog per daug gilinatés j smulkmenas ar kalbate ne apie pagrindinius
dalykus, sustokite, nes jasy pristatymo laikas ribotas. Verslo pasaulyje svarbi kiekviena minute,
todél viskas, kg sakote, turi blti apgalvota, struktdruota ir svarbu. Laike orientuotis taip pat gali
padéti prezentacijos skaidriy kiekis, taciau turite pasistengti jy pateikti kaip galima maziau, pernelyg
daug neissiplésdami.

Aptarti silpngsias puses. Jeigu Jisy verslo idéja turi silpnybiy, nereikéty jy nuslépti. Silpnyjy pusiy ir
grésmiy jvardinimas tik parodo, jog apie viskg pagalvojote ir kad Zinote, kaip bty galima Sias
problemas iSspresti. Tai sukuria pasitikéjimo ir saugumo jausma blsimiems investuotojams.

Taip pat reikia bati pasiruoSusiam atsakyti j sudétingus ir suktus klausimus, nes tokiy tikrai bus.
Nesvarbu, ar tai bus susije su ketinamomis naudoti patalpomis, verslo pavadinimu ar prekiniu
Zenklu, ar netgi paciu gaminamu produktu — bdkite pasirenge pagrjsti savo sprendimus iki
smulkiausiy detaliy.

Suprasti visus pateiktus skaiciavimus. Jei, rengiant verslo plang, jums samdytas apskaitininkas padéjo
atlikti analizes ir ataskaitas, bkite tikri, jog suprantate visus rodiklius bei skaiciavimus - pagrindinius
duomenis turétuméte iSmanyti. Néra nieko blogiau uz asmenj, kuris negali pagrjsti ar paaiskinti savo
pristatomame darbe analizés duomeny ar rodikliy. Nereikéty uzZversti klausytojy skaiciais, taciau
svarbu bati pasirengusiam atsakyti ir j specifinius klausimus. Jeigu ko nors nezinote, taip ir sakykite,
nes melas jusy neisgelbés, tik gali sugadinti jusy reputacija.

Istirti savo konkurentus. Siais laikais sunku surasti idéja, kuri blty visapusiskai unikali ir neturéty
jokiy konkurenty, tad reikéty pasidomeéti visomis veiklomis bei verslo modeliais, kurie nors kiek
panasis j jusiskj. Jei apie konkurentus uzsiminsite savo pristatyme, tai bus puiki galimybé pasakyti,
kuo jusy idéja yra pranasesné ir kodél vartotojai turéty pirkti jisy, o ne konkurenty produkcija.
ISsiaiskinkite, koks galéty bati maksimalus rinkos dydis sitilomam produktui, kokie konkurentai veikia
Sioje srityje, kas bus jusy tiekéjai, kaip jusy idéja atrodo kitiems, kokia jusy produkto savikaina, kaip
jus reklamuosite savo idéjg ir panasiai.

Rimtas pofZiiiris j ateitj. Zinokite savo ateities planus, jmonés veiklos rezultatus, bei prognozuojama
pelninguma. sitikinkite, kad puikiai Zinote praeity mety jmonés veiklos rezultatus (bent jau



pardavimus, bendrgsias pajamas ir pelng), nes investuotojams sunku blty bendradarbiauti su
imonémis, kurie neskiria bendryjy pajamy nuo pelno ir pan. Zinokite, kur panaudosite gautus
pinigus (jeigu pradésite kalbéti apie algos pasiskyrimg sau — neigiamas atsakymas jau ne uz kalny) ir
kokie yra prognozuojami veiklos rezultatai ateinantiems trejiems metams.

Vis labiau Zmonés stengiasi taupyti ir optimizuoti savo laikg, versle tai ypac svarbu, ilgainiui laikas tampa
vienu brangiausiy resursy. NegaiSinkite investuotojy kalbédami apie tai, kas jiems neaktualu.

Pagrindiné Zinuté. Turinys.
Sidlykite nauda. Keli Zingsniai, padésiantys suprasti, kaip tai veikia:

1. Atsakykite j klausimus:
— Kasmani$to?
— Kasjiemsisto?
2. UZmirskite save.
3. Sugalvokite ir uzrasykite, kuo kiekviena pagrindiné idéja naudinga klausytojams.

Zvelgdami pro auditorijos akis atsakykite — ,kodeél turiu to klausyti?“. Jei nerasite atsakymo, kodél jisy
turi klausytis ir dométis jasy idéjomis, tai arba prastai atlikote pirma Zingsnj - neiSsigryninote naudos,
kurig gaus jusy klausytojai ir investuotojai, arba prastai atlikote antrg Zingsnj, nepamirSote savo interesy,
todél jie tiesiog uzgozé sitilomg naudg investuotojams.

Jsivaizduokite, kad kylate liftu j virSutinj aukstg kartu su potencialiu investuotoju ir turite vos 30 s jj
sudominti savo idéja. Per tg laikg turite pateikti tai, kas svarbiausia ir aktualiausia, jei nesutelpate j 30 s
jasy pagrindiné Zinuté ir jos svarba dar nepakankamai iSgryninta, todél prie jos reikia dar padirbéti.
Suformavus pagrindine Zinute — ji tampa pagrindu visai prezentacijai ir yra ,,aplipdoma“ kita reikalinga ir
aktualia informacija.

Forma ir jgudziai.

Zodziai

Balsas

Kiuano kalba




Pristatinédami susitelkite ne tik j savo kalbg, bet ir j kiino kalba, balso tong. Daugiau nei puse
informacijos, kurig norite pasakyti, perteikiate kiino kalba — gestai, stovésena, aplinkos jtraukimas j savo
prezentacija pasako daugiau nei jlsy taip kruopsciai pries tai sudélioti ir iStarti ZodZiai. Jglidziai ateina tik
i$ nuolatinio praktikavimosi ir repetavimo, saves stebéjimo ir tobulinimosi, todél jei norite, prezentacijos
ir vieSojo kalbéjimo metu jtikinti investuotojus, reikia praktikuotis, praktikuotis ir dar kartg praktikuotis.
Tai labai susije su pasitikéjimu savimi ir pristatoma idéja, o teisingai panaudota kino kalba ir balso tonas
padés sutelkti ir iSlaikyti klausytojy démesj, jtikinti savo siiloma naudg ir pasiekti rezultato — sékmingo
investuotojy pritraukimo.

Ir svarbiausia - reikia tikéti savo idéja ir buti ambicingam — investuotojai nori Zinoti, ar jlsy verslo
modelis turi galimybiy augti ir ar jls Zinote, kaip tai pasiekti. Jeigu basite per daug kuklds, net ir pati
geriausia idéja nieko nesuzavés. Taigi motyvacija, entuziazmas ir tikéjimas savo idéja — bitini sékmeés
atributai.

Paulius SUMAKARIS

Straipsniy ciklas parengtas jgyvendinant projektg ,Verslumo ir inovacijy paramos paslaugy
plétra — VIPPP“, finansuojamg Europos regioninés plétros fondo.

Daugiau apie projekta:

Jgyvendinant i§ dalies ES Struktdriniy fondy finansuojamg projektg ,Verslumo ir inovacijy
paramos paslaugy plétra — VIPPP“ sutarties Nr. VP2-2.2-UM-02-K-01-008, sukurtas straipsniy
ciklas, skirtas verslumo skatinimui. Projektas vykdomas pagal Lietuvos 2007 — 2013 m.
Ekonomikos augimo veiksmy programos 2 prioriteto , Verslo produktyvumo didinimas ir verslo
aplinkos gerinimas” priemone ,Asistentas — 4” ir finansuojamas Europos regioninés plétros
fondo.

Projekto vykdytojas: asociacija , Lietuvos mediena”



